


✓ Geld und Zeit sparen

✓ Kunden binden

✓ positives Image

✓ Etwas für die Umwelt 

tun



Je mehr Betriebe
mitmachen desto
attraktiver für die 

Bürger/Kunden

Stadt und 
Unternehmen müssen

beim Marketing 

Hand in Hand gehen

Local to Go

Proaktiv

den Kunden

anbieten

Je mehr Schüsseln
genutzt werden

desto
wirtschaftlicher

Metzgerei
Kopf

AK Klima 
Brackenheim

Lauffener
Klimapaten



Bei unserem Push-Ansatz möchten wir den direkten Kontakt zu den Haupt-Zielgruppen (Gastronome, Supermärkte, Vereine etc.) 
suchen und sie über Local2Go sowie unsere Unterstützung bei der Einführung informieren.

INFO-MAIL DIREKTANSPRACHE 
TEIL 1

INFO-
VERANSTALTUNG

DIREKTANSPRACHE 
TEIL 2

Persönliche Einladung zur 
Info-Veranstaltung und 

Kennenlernen der 
Klimapaten.

Ca. 2 Stunden für 
Produktvorstellung, Best 

Practice Sharing und 
Fragerunde.

Erneuter Besuch der 
Klimapaten zur Klärung von 
verbleibenden Fragen und 

Angebot der Unterstützung.

Erste Information über das 
Projekt und die 

Vorgehensweise.

KW 22 
(27. - 31.05.24)

KW 23 - 26 
(03.-23.06.24)

KW 27 - 28 
(01.-14.07.24)

KW 30 - 35
(22.07.-31.08.24)



Der Pull-Ansatz zielt auf Bürgerinnen und Bürger ab. Wir schaffen die Möglichkeit Local2Go kennenzulernen und informieren, welch e 
Unternehmen eine Kooperation nutzen. Dadurch soll die Nachfrage nach Mehrweg bei den Betrieben von Bürgerseite erhöht werden.

KW37 (13.09.24)

Info über das Projekt und die 
teilnehmenden Betriebe/Vereine

Klimakolumne zum Thema “Müll
vermeiden” im Lauffener Boten

KW29 (18.07.24)

Open-Air-Kino
Infostand und Unterstützung der 

Bewirtung

KW35 (31.08.24)

Wein auf der Insel
Infostand und Unterstützung bei der 

Bewirtung durch Klimapaten & Local to Go

Quartalsweise ab Herbst
(Okt./Jan/Apr…)

Update zum Mehrweg-Konzept
(Erfolgsstories, beteiligte Betriebe etc.) im

Lauffener Bote und auf Facebook

KW28 (08.-14.07.24)

Post zur Infoveranstaltung
auf Facebook und Instragram Stadt 
Lauffen + Repost “Wir sind Lauffen”

KW36 (02.-06.09.24)

Post Recap zu Wein auf der Insel
auf Facebook und Instragram Stadt 
Lauffen + Repost “Wir sind Lauffen”



• Extreme Wettersituationen werden in 
den kommenden 50 Jahren zum 
Dauerzustand: Dürren, Stürme, 
Starkregen bis hin zu 
Überschwemmungen 

• Ungleichgewicht in der Natur z.B. durch 
milde Winter, führt zu Schädlingsplagen

• Kontinuierlich muss mehr Geld in 
Maßnahmen gegen die Folgen des 
Klimawandels investiert werden

IN LAUFFENGLOBAL 
(QUELLE: WETTER.DE)





WARUM SCHÜTZT VERPACKUNG 
SPAREN DAS KLIMA?

▪ Verpackung muss produziert
werden.

▪ Verpackung wird nur kurz und 
in der Regel nur einmal
genutzt.

▪ Verpackung muss entsorgt
werden – das kostet unsere
Steuergelder!



WAS KÖNNEN WIR 
TUN?

Reduzieren - Wiederverwenden - Recyceln

Dieser Frage stellen wir uns als Lauffener Klimapaten. Wir 
möchten den Bürgerinnen und Bürgern unserer Stadt 
helfen, mit einfachen Maßnahmen im Alltag etwas gegen 
den Klimawandel zu tun.

Ein Ansatzpunkt ist die Vermeidung von Verpackungsmüll, 
der einen geringen Mehrwert liefert, jedoch 
ressourcenintensiv hergestellt und entsorgt werden muss. Je mehr 

mitmachen desto
attraktiver für die 

Bürger/Kunden



Rechenbeispiel
Stadt Lauffen

ca. 1.800€ 
pro Woche / 

93.000€ pro Jahr

… eine Vollzeit-

Stelle kümmert sich

um den Müll auf 

öffentlichen Plätzen, 

leert Mülleimer etc.

Ca. 
170.000 €

…zahlt die Stadt jährlich

für Müll

(Entsorgungskosten, 

Fahrzeug,  

Personalkosten etc.)

ca. 5%
Mehraufwand

bei Bauhof-
tätigkeiten

…bspw. beim Heckenschnit

ist diese so vermüllt, dass

zuerst 15 Minuten Müll

gesammelt werden muss, 

bevor mit der 

eigentlichen Tätigkeit

begonnen warden kann.

ca. 
1.900 €

… kostet die 

Müllentsorgung bei

einem mehrtägigen

Stadtfest wie bspw. Wein 

auf der Insel



Sensibilisierung
der Bevölkerung 

regelmäßig im Lauffner 
Boten, via Facebook 
und Instagram der 

Stadt Lauffen

Austausch
mit den 

Unternehmern durch 
Besuche vor Ort

Erlebnisse
für alle Lauffener 

schaffen durch 
Infostände z.B. bei 

Stadtfesten 

Vermittlung
zwischen Local to go 
und den Betrieben

Monitoring
um den Erfolg zu 
prüfen und ggf. 
nachzusteuern

Organisation
von Informations-

veranstaltungen für 
die Gastronomen

Wir übernehmen eherenamtlich das Marketing!



130 Partnerbetriebe
Davon

in Lauffen
Metzgerei Kopf

Mauk, Café Sagenhaft
in Bönnigheim

Ratsstüble
in Brackenheim

Metzgerei Reinwald
Marcs Café & 

Brezelbäckerei
Zinsers Flämmle

in Cleebronn
Gasthaus Ochsen

in Ilsfeld
Metzgerei Mayer

Landgasthof Krone

• Start Frühjahr 2021

• Office Cleebronn

• Mehrweganbieter für 

Einzelhandel und 

Events/Veranstaltung

en

Local to Go - Ein starker Partner



E i n w e g v s .  M e h r w e g



Die Verpackungs-Flatrate

F ü r  d e n  K u n d e n

F ü r G a s t r o u n d  H ä n d l e r

B e i  E v e n t s

DEUTSCH-
LANDWEIT MAX. 7 TAGE 

25/50 
EINHEITEN

Je mehr 
Schüsseln desto

wirtschaftlicher



P a r t n e r s c h a f t m i t
L o c a l  t o  g o

F ü r G a s t r o u n d  H ä n d l e r F ü r E v e n t s

*Plus ggbfs. Logistikkosten



RANN AN DIE 
SCHÜSSELN!



FÜR UNSERE ZUKUNFT
Wir freuen uns auf die Zusammenarbeit!

Kontakt:
Susanne Sen
Ginsterweg 8, 74348 Lauffen | susanne.sen@gmx.de | 0 152 05 17 04 82

Kontakt:
Stefanie Fischer
Silvanerstraße 13, 74389 Cleebronn | info@localtogo.de | 0 176 97 61 76 29
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